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Capacité d’accueil :   

 

Mots clés :  

veille stratégique,   CRM,   Management,   digitalisation,   Finance,   marketing,   contrôle 

de gestion,   affaires, Sciences de Gestion,   comptabilité,   commerce,   fidélisation de la 

clientèle,   Administration des entreprises,   sciences économiques, vente, gestion. 

 

Objectifs : 

Le Bachelor Management et Administration des Entreprises et des Affaires (MAE) a pour 

objectif l’acquisition d’une double compétence permettant aux étudiants issus d’autres 

cursus disciplinaires de se former au management. Il répond aux besoins des entreprises, 

que ce soit en termes de conduite de projet ou de gestion des activités liées aux 

différentes fonctions (vente, marketing, ressources humaines, comptabilité, finance, etc.). 

La double compétence est particulièrement recherchée dans les filières d’avenir 

(technologies du numérique, luxe, industries vertes, services) et les métiers en émergence 

(webmarketer, responsable e-commerce, yield manager, etc.) 



 La formation permet d’obtenir une double compétence en gestion, appréciée tant au 

niveau des entreprises privées que des organisations du secteur public. La formation 

inculque une logique de manager et permet la maîtrise de nombreux outils de gestion et 

favorise également la démarche du créateur d’entreprise.  

 

Débouchés :  

Les étudiants, qui seront retenus peuvent s’orienter ou évoluer vers des fonctions en 

entreprise et en conseil. Ils peuvent occuper des postes tels que : aide comptable, aide 

auditeur aide expert-comptable, consultant, responsable d’études marketing, chef de 

projet, responsable clientèle, chef de produit- marché, gérant d’entreprise ou du magasin, 

directeur commercial et marketing, ingénieur de vente, merchandiseur, etc. Les autres 

débouchés de cette formation sont : 

-          Le secteur des transports  

-          Les départements logistiques des entreprises de production, distribution, 

service-logistique 

-          La fonction commerciale des entreprises de production et de service 

-          Le secteur de la grande distribution  

La formation conjugue un maniement solide des techniques et méthodes quantitatives 

avec une très bonne connaissance des concepts de management, marketing, négociation 

et distribution nécessaires à tout expert, que ce soit dans l’environnement national ou 

international. 

L’objectif de cette formation est de permettre aussi à certains étudiants qui veulent créer 

leurs propres affaires et entreprises de disposer de tous les éléments et techniques 

nécessaires : entrepreneuriat, management de projet, étude de marché, etc. Ils peuvent 

donc créer des entreprises d’assurances, des restaurants, des hôtels, des agences de 

voyage et de location, des cabinets de consulting et de comptabilité, etc. 

Les étudiants brillants du Bachelor Management et Administration des Entreprises 

peuvent s’inscrire en master spécialisé et professionnel pour approfondir leurs 

connaissances et peuvent aussi aller très loin et faire des études doctorales. 

  



Les lauréats peuvent donc postuler pour une spécialité en master (finance, comptabilité, 

environnement, entrepreneuriat, marketing, logistique, audit, logistique, etc.) ou encore 

postuler pour un poste en : 

-          Banque 

-          Compagnies d’assurances  

-          Entreprises touristiques : hôtels, restaurants, agences de voyage et tour-

opérateurs 

-          Bourse 

-          Association et fondation 

-          Ou toutes autres organisations privées et publiques 

Ou encore, ces lauréats peuvent créer leurs propres entreprises dans le domaine de 

services, de l’agroalimentaire, de consulting, de textile, etc. 

  

En profitant des modules de soft skills qui leur seront dispensés, les lauréats de cette 

filière de Bachelor pour se spécialiser en activités de coaching.  

 

Plus généralement, le titulaire de ce diplôme sera capable d'assumer des fonctions de 

décision, d'organisation ou de contrôle. Celles-ci s'exercent tant au niveau des directions 

fonctionnelles (comptabilité, management, marketing, production, ressources humaines, 

finances, droit et contentieux, etc.) que de la direction générale. 

Partenaires : 

 Laboratoire de Recherche en Management des organisations, Droit des affaires et 

développement durable 

 Ecole ESLSCA Business School of Paris, Campus de Rabat  

 MAX AFFAIRE 

 Association Marocaine du Marketing 

 Association Marocaine pour le Citoyenneté et Partenariat 

 Cabinet GENERATOR SOLUTIONS SARL 

 SORTRAN SARL 

 AB MANIRA 



Conditions d’accès : 

MODALITES D’ADMISSION 

Niveau 

d’accès 

Conditions d’accès 
Modalités d’accès 

(Etude du dossier, 

examen écrit, 

entretien, autres à 

spécifier) 

Diplômes requis Matières 

1ère 

année 

 
 

 Etude du 

dossier : 

-          Avoir 
une 
moyenne 
minimale 
de 12 sur 
20 au 
baccalaur
éat  

 

 

 Test écrit :  

  Entretien :  

  Autres 

(spécifier) : 

 Bac Pro-Type 

Sciences 

Economiques et de 

gestion (logistique, 

commerce, 

comptabilité…)  

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 Baccalauréat Sciences 

Economiques  

 COMPTA. ET MATHS. 

FINANCIERES   

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 ECO. ET ORG. ADMIN. 

ENTREPRISE  

 ECO. GENERALE ET 

STATISTIQUES   

 Baccalauréat science 

Mathématiques B  

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 MATHEMATIQUES  

 Baccalauréat Sciences 

Physiques  

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 MATHEMATIQUES  

 Baccalauréat Sciences 

de la gestion 

Comptable  

 COMPTA. ET MATHS. 

FINANCIERES   

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 ECO. ET ORG. ADMIN. 

ENTREPRISE  

 ECO. GENERALE ET 

STATISTIQUES   

 MATHEMATIQUES  



 Baccalauréat science 

Mathématiques A  

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 MATHEMATIQUES  

 Baccalauréat Sciences 

de la Vie et de la 

Terre  

 LANGUE FRANCAISE  

 LANGUE ANGLAISE  

 MATHEMATIQUES  

 

ACCÈS EN D'AUTRES ANNEES 

Niveau d’accès 

Conditions d’accès 
Modalités d’accès 

(Etude du dossier, 

examen écrit, 

entretien, autres à 

spécifier) 

Diplômes requis Pré-requis pédagogiques 

2ème année 

Année Fondatrice en 

Bachelor Sciences 

Economiques et Gestion  

Avoir une moyenne générale minimale de 

12 sur 20 

Validation des modules suivants : économie 

générale, management général, 

introduction aux sciences juridiques, anglais 

1, espagnol 1, mathématiques 

fondamentales, comptabilité 1, statistiques 

descriptives, anglais 2, espagnol 2 

Etude du dossier, 

examen écrit 

3ème année 

DEUG ou DEUP en 

Sciences économiques, 

sciences de gestion, BTS, 

DUT, Bac+2 des écoles de 

commerce ou des 

établissements de 

l'enseignement 

professionnel, (DTS) ou 

diplôme reconnu 

équivalent 

Avoir une moyenne générale minimale de 

12 sur 20  

Validation des modules suivants : économie 

générale, management général, 

introduction aux sciences juridiques, anglais 

1, espagnol 1, mathématiques 

fondamentales, comptabilité 1, statistiques 

descriptives, anglais 2, espagnol 2, 

microéconomie, macroéconomie, 

comptabilité générale 2, marketing de base, 

probabilités, statistiques de décision, 

anglais des affaires, management 

stratégique, comptabilité analytique, 

management des ressources humaines, 

droit des affaires, espagnol des affaires  

Etude du dossier, 

examen écrit, 

entretien oral 



4ème année  

Licence fondamentale ou 

professionnelle en 

sciences économiques et 

gestion, DEUG ou DEUP 

plus une année de 

spécialisation en 

Sciences économiques, 

sciences de gestion, 

Bac+3 des écoles de 

commerce ou des 

établissements de 

l'enseignement 

professionnel, ou 

diplôme reconnu 

équivalent 

Avoir une moyenne générale minimale de 

12 sur 20  

Validation des modules suivants : économie 

générale, management général, 

introduction aux sciences juridiques, anglais 

1, espagnol 1, mathématiques 

fondamentales, comptabilité 1, statistiques 

descriptives, anglais 2, espagnol 2, 

microéconomie, microéconomie, 

comptabilité générale 2, marketing de base, 

probabilités, statistiques de décision, 

anglais des affaires, management 

stratégique, comptabilité analytique, 

management des ressources humaines, 

droit des affaires, espagnol des affaires, 

analyse et diagnostic financier, comptabilité 

des sociétés, marketing stratégique, 

management de la force de vente, 

techniques de vente, mathématiques 

financières, recherche opérationnelle, 

politique financière de l'entreprise, fiscalité 

de l'entreprise, étude de marché, 

management de la qualité, CRM, 

économétrie et analyse des données  

Etude du dossier, 

examen écrit, 

entretien oral 



Contenu pédagogique : 

Semestre 1 Semestre 2 

ECONOMIE GENERALE  MATHEMATIQUES ECONOMIQUES ET DE GESTION  

ORGANISATION ET MANAGEMENT DE 

L’ENTREPRISE   
COMPTABILITE GENERALE 1 

DROIT FONDAMENTAL ET INSTITUTIONS 

POLITIQUES ET ADMINISTRATIVES 
STATISTIQUES DESCRIPTIVES 

LANGUE ETRANGERE – ANGLAIS 1 LANGUE ETRANGERE – ANGLAIS 2 

LANGUE ETRANGERE – FRANCAIS 1 LANGUE ETRANGERE – FRANCAIS 2 

STUDY SKILLS-1 : MOI A L’UNIVERSITE STUDY SKILLS 2 : MOI A L’UNIVERSITE 

Semestre 3 Semestre 4 

MICRO ET MACRO-ECONOMIE  
MANAGEMENT STRATEGIQUE ET THEORIE DES 

ORGANISATIONS 

COMPTABILITE GENERALE 2 COMPTABILITE ANALYTIQUE D’EXPLOITATION 

MARKETING OPERATIONNEL ET ACTION 

COMMERCIALE 

MANAGEMENT DES RESSOURCES HUMAINES ET DES 

COMPETENCES 

PROBABILITES ET STATISTIQUES DE DECISION DROIT DES AFFAIRES ET DE L'ENTREPRISE 

LANGUE ETRANGERE – ANGLAIS DES AFFAIRES LANGUE ETRANGERE – FRANCAIS DES AFFAIRES  

LIFE SKILLS-1 : COMMUNIQUER ET INTERAGIR DE 

FAÇON POSITIVE ET CONSTRUCTIVE  

LIFE SKILLS-2 : COMMUNIQUER ET INTERAGIR DE 

FAÇON POSITIVE ET CONSTRUCTIVE 

Semestre 5 Semestre 6 

ANALYSE ET DIAGNOSTIC FINANCIERS 
POLITIQUES ET DÉCISIONS FINANCIÈRES DE 

L’ENTREPRISE  

COMPTABILITE DES SOCIETES  FISCALITE DE L’ENTREPRISE  

MARKETING STRATEGIQUE  
ETUDE DE MARCHÉ ET LANCEMEMENT DE NOUVEAUX 

PRODUITS  

MANAGEMENT DE LA FORCE DE VENTE, 

TECHNIQUES DE VENTE ET DE NÉGOCIATIONS 

COMMERCIALES   

MARKETING DES SERVICES, GESTION DE LA RELATION 

CLIENT ET MANAGEMENT DE LA QUALITE 

MATHÉMATIQUES FINANCIÈRES ET RECHERCHE 

OPÉRATIONNELLE 
ECONOMÉTRIE ET ANALYSE DE DONNÉES  

CIVIC SKILLS- 1 : APPRENDRE A VIVRE ENSEMBLE CIVIC SKILLS- 2 : STAGE CIVIQUE ET CITOYEN 

 



Semestre 7 Semestre 8 

AUDIT COMPTABLE ET FINANCIER   
PRATIQUES COMPTABLES ET FISCALES A 

L’INTERNATIONAL  

CONTRÔLE DE GESTION 
MARCHÉS DES CAPITAUX ET INSTRUMENTS 

FINANCIERS   

MARKETING DIGITAL ET D'INFLUENCE  MARKETING ET MANAGEMENT INTERNATIONAL  

ENTREPRENEURIAT, MANAGEMENT ET 

MARKETING DE PROJETS  

CREATION PUBLICITAIRE ET STRATEGIE DE 

COMMUNICATION  

PROFESSIONAL SKILLS-1 : MON KIT POUR L’EMPLOI  
PROFESSIONAL SKILLS-2 : M’INTÉGRER ET 

M’ÉPANOUIR AU MILIEU DU TRAVAIL 

 


